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Medios de pago y mercado de divisas

» Presentacion y objetivos
* Enunciado
» Criterios de evaluacion

* Formato de entrega
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Presentacién de la actividad

Esta actividad se corresponde a los contenidos del mddulo 3 de la asignatura, Medios de pago y mercados
de divisas. Este modulo incluye tres unidades:

- Unidad 4: Los medios de pago internacional.

- Unidad 5: El Crédito Documentario

- Unidad 6: El mercado de divisas

También os podéis apoyar en las transparencias del modulo 3 y en los ejercicios que resolveremos en

clase.

Para trabajar los mismos seguimos el mismo caso practico de la empresa RICARDO FUENTES E HIJOS

(empezado en las Actividades del mddulo 1 y seguido en la Actividad 2).

Objetivos

= Conocer los medios de cobro mas adecuados para una empresa exportadora en funcién del tipo de
cliente y de la zona geografica a la que pertenece.
= Saber cuales son las ventajas y los riesgos de usar un medio de pago concreto en el cobro de las

mercaderias vendidas en los mercados exteriores.

= Aprender a utilizar cada uno de estos medios teniendo en cuenta diferentes factores que afectan a su

eleccion.
= Ultilizar los instrumentos para evitar los riesgos en el cobro de las mercancias vendidas.

= Aprender el efecto que supone operar con una divisa extranjera en operaciones de importacion y

exportacion, y los instrumentos para cubrir el riesgo de cambio.
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Parte practica

La parte practica de esta tercera actividad de la evaluacion continuada se refiere a la firma espafiola Grupo
Ricardo Fuentes e Hijos, siguiendo de esta forma con el mismo caso empezado en la Actividad 1A y seguido
en las siguientes actividades de esta asignatura.

Se adjunta el link correspondiente, obtenido de la Revista “El Exportador” (publicada por el ICEX), en lo

referente al articulo de esta empresa: http://www.el-exportador.com/012008/digital/empresas_huellas.asp

Los medios de pago utilizado por Grupo Ricardo Fuentes e Hijos son diversos, en funciéon de la zona

geogréfica que comercializa sus productos:

» Terceros paises: Crédito Documentario Confirmado, a 90 dias.

e Paises de la Unién Europea : Remesa simple a 60 dias.

Preguntas
1. ¢Considerais adecuado la politica de cobro de la empresa Ricardo Fuentes e Hijos, haciendo esta

diferenciacion geografica? ¢Por qué? Razonar y fundamentar la respuesta teniendo en cuenta factores
como el tipo de pais, el tipo de cliente, la seguridad de cobro, el grado de confianza, el plazo de pago...
(con informaciones de las actividades anteriores, del articulo de Ricardo Fuentes e Hijos, del médulo 4 y 6
y de informaciones de la Internet o de bibliografia especifica).

2. ¢Hay riesgo de cobro en ambos casos? Razonar la respuesta y especificar cuales. En caso afirmativo,
¢como se podria evitar?

3. Explicais, mediante un esquema, cada uno de los medios de pago indicados.

Observacion No se pueden utilizar los esquemas del material de la asignatura; tenéis que hacer una

basqueda por las web's sefialadas en los moédulos a los que hace referencia esta Actividad.

4. Segun se sefiala en el articulo del exportador:
“Aunque nuestro mercado prioritario siga siendo Japon, el cual acapara el 80% de nuestras exportaciones, estamos
trabajando para diversificar nuestra oferta y destinos ya que, desde la caida del yen en 2002, la moneda nipona no ha
parado de depreciarse”, apunta arqueando las cejas David Martinez. ;Y los seguros de cambio? “La reduccién del
tipo de cambio del yen con el euro ha sido fulminante. A pesar de que siempre hemos utilizado instrumentos
financieros, como los seguros de cambio, para protegernos de las fluctuaciones de la moneda, poco podemos hacer

con una tendencia tan negativa que no presenta signos de mejora”.

a) Explicar el significado de este parrafo.
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b) Analizar la evolucion del tipo de cambio spot entre las dos divisas (EUR y JPY), en
diferentes plazos (el dltimo afio y Gltimos tres afios). Por lo tanto, se debe buscar en internet
cotizaciones de divisas spot en los plazos sefialados. Compararlo también con la situacion

cambiaria en el 2002.

Parte tedrica

Indicar mediante el siguiente cuadro las diferencias principales entre una orden de pago documentaria y un

crédito documentario.

Caracteristicas principales Orden de pago documentaria Crédito documentario

» Seguridad de cobro

« Riesgos que asume el

exportador e importador

* Reglamentacion

. Funcionamiento

* Sijtuaciones idéneas de

utilizaciéon

* Modalidades

. Otras caracteristicas

4 de 6



ASSIGNATURA: COMERC EXTERIOR
Grau Administracié i Direccié d’Empreses
Professora: Pilar Cos Sanchez
ACTIVITAT 3 — MITJANS DE PAGAMENT | MERCAT DE DIVISES (Modul 3)

OBSERVACIONES IMPORTANTES DE LA ACTIVIDAD

= Se tienen que sefialar las fuentes de informacién secundarias consultadas, y si es el caso el nombre del
estudio de mercado o del articulo.

= Las fuentes de informacién que se han referenciado en el enunciado son suficientes y las mas adecuadas

para llevar a cabo la Actividad. No obstante, os podéis basar en otras fuentes complementarias que
podéis buscar vosotros mismos.
= Las soluciones han de ser individuales, con independencia que podais reuniros para comentar la

resolucion de la actividad.

= Material web de la asignatura: modulo 3 (Unidades 4, 5 y 6). Con los contenidos y las referencias de

Internet (web’s y links) de estas unidades podéis resolver casi toda la actividad. No obstante, podéis

utilizar informacion adicional.
= Bibliografia y referencias de Internet sefialadas en modulo 3.
= Articulo de la empresa Ricardo Fuentes e Hijos de la revista El Exportador y la Web de la empresa.
= Estudios de mercado consultados en las Actividades anteriores (principalmente del ICEX).
= Otras direcciones de Internet de enlaces de los estudios de mercado consultados o de otras fuentes.
= Web's recomendadas:
o Parala pregunta 4:

- www.bsmarkets.com , en la pestafia de la izquierda “Divisas”.

- www.finanzas.com, en la pestafia de arriba “Cotizaciones” y luego “Divisas”.

www.creditoycaucion.es

WWW.CESCe.es

ICEX (Instituto de Comercio Exterior): www.icex.es

O O O o

Oficina Econémica y Comercial de Espafia en Japon, EEUU, ....: Informe Econdmico y comercial
de cada pais.

= Bibliografia especializada
- ESCUELA DE ORGANIZACION INDUSTRIAL, supervision de O. Llamazares (2005): Curso superior
de Estrategia y gestién del Comercio Exterior. Madrid. ICEX (Instituto Espafiol de Comercio Exterior) y
Consejo Superior de Camaras.
- COPCA (2006): Gestié del Comerc Internacional.
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Criterios de evaluacion

Se valorara: la estructura de la exposicion clara y ordenada; la adecuacién al caso concreto y la coherencia
de las explicaciones; los argumentos bien razonados; la precision de las respuestas y su desarrollo; la
capacidad de analisis; la busqueda de fuentes de informacion de la red y/o de bibliografia complementaria; la

presentacion.

Formato de entrega

Las soluciones se han de enviar mediante este espacio del aula “Activitats ", habilitado para enviar

vuestras soluciones. El fichero que adjuntéis ha de estar en formato WORD, RTF o PDF (no hace falta que

este archivo incluya el enunciado).

Se puede entregar en castellano o en catalan.

ES FUNDAMENTAL QUE SE INCLUYA VUESTRO NOMBRE EN EL ARCHIVO Y EN LA PRIMERA
PAGINA DE LA SOLUCION.

6 de 6



