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Presentación y objetivos 

Presentación de la actividad  

Esta actividad de la evaluación continuada se corresponde a los contenidos del módulo 2 de la asignatura, 

Operatoria en Comercio Exterior. Este modulo incluye dos unidades, unidad 2: los Incoterms; y unidad 3: 

Gestión en Comercio Exterior. También os podéis apoyar en las transparencias del modulo 2 y en los 

ejercicios de los Incoterms resueltos en clase. 

Para trabajar los mismos seguimos el mismo caso práctico de la empresa RICARDO FUENTES E HIJOS 

(empezado en las Actividades del módulo 1), siendo su actividad la producción y comercialización de 

pescado fresco y “en salazón”. 

 

Objetivos 

Los objetivos a alcanzar en esta actividad son: 

� Utilizar correctamente los Incoterms en la confección de los precios de exportación o bien poder 

decidir entre diferentes ofertas comerciales (en caso de importación). 

� Conocer las obligaciones y responsabilidades de las partes (compradora y vendedora) en las 

operaciones de comercio exterior, según el Incoterm utilizado. 

� Aprender a buscar los aranceles y trámites correspondientes de cada país. 

� Conocer y diferenciar los documentos existentes necesarios para una operación de comercio 

internacional. 

� Saber dónde se pueden tramitar los diferentes documentos de comercio exterior. 

� Conocer el sistema del Intrastat. 

� Familiarizarse con la web de la AEAT (Agencia Tributaría): INTRASTAT, IVA, ... 

� Aprender el lenguaje técnico relativo al tema, para saber usarlo en la práctica. 
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Enunciado de la Actividad 

 

PRIMERA PARTE (Unidad 2) 

 

Se adjunta nuevamente el link correspondiente, obtenido de la Revista “El Exportador” (publicada por el ICEX: 

www.el-exportador.com), del artículo de la empresa Ricardo Fuentes e Hijos:  

http://www.el-exportador.com/012008/digital/empresas_huellas.asp 

 

Tal y como se señala en el texto del artículo, la empresa española empezó a exportar a Estados Unidos de 

América (EEUU) a mediados de los años 90, dirigiendo sus exportaciones al canal HORECA (principalmente 

a la distribución de restaurantes japoneses). En el año 2007, en la feria de Anuga realizó contactos 

profesionales con distribuidores americanos de su sector. Finalmente llegó a un acuerdo con uno de ellos, 

Brine Fish Distributors Ltd.; este distribuidor tiene como clientes la industria conservera de pescado (se dirige 

al mercado industrial y no de consumo). 

En octubre del 2009, su distribuidor/importador en EEUU, hace un pedido a la empresa Ricardo Fuentes e 

Hijos de 2.000 kgs. de anchoas en salazón. Las condiciones de compraventa con el importador americano 

son CIF Puerto New York (EEUU), según se especifica en el contrato de distribución que tienen firmado 

ambas partes1.  

 

En el cuadro 1 se relacionan las informaciones concretas, las cuales pueden ser necesarias o no, para poder 

calcular el precio de exportación ofrecido por la empresa Ricardo Fuentes e Hijos al distribuidor 

norteamericano Brine Fish Distributors Ltd. 

 

Cuadro 1  
 

CONCEPTOS /GASTOS DIVISA IMPORTE / INFORMACIÓN 

Precio total en fábrica (de los 2.000 kgs) EUR 20.000 

Carga mercancía en la empresa Ricardo 
Fuentes e Hijos 

EUR 100 

Transporte interior EEUU USD 200 

Manipulación puerto de Cartagena  EUR 150 

Manipulación puerto New York USD 180 

Transporte desde Ricardo Fuentes e Hijos a 
Puerto Cartagena 

EUR 150 

Descarga al almacén de Brine Fish Distributors USD 150 

Agente aduanas en EEUU USD 210 

Flete Puerto Cartagena– Puerto NY (EEUU) USD 1.100 

Formalidades aduaneras en España EUR 220 

Seguro   0,15% 

                                                           
1 La empresa es real, pero la operación concreta a EEUU planteada en esta Actividad es ficticia. 
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Arancel Aduanero en EEUU  Buscar http://mkaccdb.eu.int 

Impuestos indirectos en EEUU  Buscar http://mkaccdb.eu.int 

Código de las anchoas en salazón (Sistema 
Armonizado) 

 030563 

Tipo de cambio spot   1,50 USD/EUR 

 
 
Preguntas primera parte (Unidad 2) 

 

1. Según el cuadro 1, calcular el precio de exportación (en EUR y en USD) que la empresa Ricardo Fuentes 

e Hijos ofrece al distribuidor de los EEUU (Brine Fish Distributors Ltd.), según las condiciones pactadas 

(Incoterm CIF Puerto NY). Calcularlo ordenadamente según los conceptos incluidos en los Incoterms 

2000, señalando los Incoterms correspondientes a esta operación (desde EXW a CIF), a medida que se 

van desglosando los conceptos. 

 

2. ¿En qué momento se transmite el riesgo de pérdida o daño de la mercancía de vendedor a comprador, 

en estas condiciones de compra-venta (CIF Puerto NY)? ¿Qué riesgos asume el vendedor y cuales el 

comprador? 

 

3. Tal como se indica en el enunciado de esta actividad, Ricardo Fuentes e Hijos firma un contrato de 

distribución con su importador-distribuidor norteamericano, en el cual una de las cláusulas son las 

condiciones de compraventa. Indicar las ventajas e inconvenientes para Ricardo Fuentes e Hijos de que 

las exportaciones a EEUU se hagan en condiciones CIF Puerto NY. Para desarrollar la respuesta tener 

en cuenta las características de la exportación y la relación contractual con el importador. 

 

4. Calcular los aranceles y los impuestos indirectos a pagar en la importación a EEUU de las anchoas en 

salazón de Ricardo Fuentes e Hijos. El código de este producto en el arancel aduanero de EEUU es el 

0305.63.60 

 

Observación Las 6 primeras cifras del código del producto son las mismas en la UE que en EEUU, 

puesto que las nomenclaturas arancelarias en ambos países siguen el Sistema Armonizado de 

Codificación y Designación de Mercancías; por esta razón las 6 primeras coinciden con el codigo Taric, 

pero no el resto. 

 

Fuente de información principal pregunta 4 

En esta pregunta la información está muy localizada en la siguiente web: http://mkaccdb.eu.int (Market 

Acces Database). Esta en inglés, no obstante la información es muy fácil de entender. En el aplicativo 

Applied Tariffs Database que aparece en la web indicada, podéis encontrar los aranceles y el IVA (VAT o 

Sales Tax en inglés) de la importación anchos en salazón en EEUU. Tenéis que hacer la búsqueda del 

país (EEUU) y del código correspondiente de 4 dígitos (partida arancelaria) en el aplicativo indicado. 
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SEGUNDA PARTE (Unidad 3) 

 

1. Esta pregunta de la segunda parte de la actividad 2 se sigue refiriendo a la firma española Ricardo 

Fuentes e Hijos y concretamente a la operación de exportación indicada en el enunciado de la primera 

parte de esta actividad (en octubre del 2009, su distribuidor/importador en EEUU, hace un pedido a la 

empresa Ricardo Fuentes e Hijos de 2.000 kgs. de anchoas en salazón).  

 

a. Explicar el régimen fiscal de exportación de la firma Grupo Ricardo Fuentes e Hijos para esta 

operación de exportación concreta.  

b. Señalar los documentos a presentar en la aduana española en la exportación de anchoas en 

salazón a EEUU. 

Font de informació principal pregunta 2 

La informació està molt localitzada a la següent web: http://www.taric.es, teniu que seguir la 

seqüència: 

- Menú “Acceso a servicios” 

- Demo Arancel NetTaric” 

- Clicar en “Entrar en la Demo NetTaric”, que esta al final de la pagina. 

- Buscar per al codi Taric corresponent (segons s’ha indicat a la primera part). 

- Seleccionar el codi (damunt del numero, no de la descripció del codi), i trobareu els tràmits 

d’exportació: regim comercial d’exportació i inspeccions a la exportació.  

Observación Heu de tenir en compte que els aranzels que apareixen en el codi corresponent son 

d’importació a Espanya o la Unió Europea, per tant no us serveixen per al vostre estudi, ja que el 

que feu vosaltres es exportar. 

Pel que fa a les explicacions teòriques i als tràmits duaners ho podeu trobar a la unitat 3. 

 

c. Señalar los documentos necesarios que se deben presentar en la importación de anchoas en 

salazón en EEUU. Separarlos por documentos generales (estos clasificarlos por categorías: 

comerciales, de transporte, aduaneros, y certificados) y específicos al producto. 

Font d’informació principal pregunta 3 

En esta pregunta la información está muy localizada en la siguiente web: http://mkaccdb.eu.int 

(Market Acces Database). Esta en inglés, no obstante la información es muy fácil de entender. En 

el aplicativo Exporter's Guide to Import Formalities que aparece en la web indicada, podéis 

encontrar los documentos necesarios para importar confitería y las inspecciones en la aduana 

americana. Tenéis que hacer la búsqueda del país (EEUU) y del código correspondiente de 4 

dígitos (partida arancelaria) en el aplicativo indicado.  

 

d. Según los documentos relacionados en las dos preguntas anteriores (b y c), ¿cuáles debe 

aportar Ricardo Fuentes e Hijos y cuáles el distribuidor americano Brine Fish Distributors Ltd., 

según las condiciones de compraventa CIF Puerto NY?. 
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2. Según los datos del cuadro de la empresa Ricardo fuentes e Hijos del articulo del Exportador, y 

suponiendo que el 20% del total exportado son ventas intracomunitarias, ¿está obligada la empresa 

española a presentar la declaración Intrastat en el año 2007? ¿Por qué? 

 

3. En la Actividad 1A y según el articulo del Exportador, la empresa Grupo Ricardo Fuentes e Hijos está 

concentrando parte de sus esfuerzos comerciales en el mercado italiano. Ha realizado un estudio del 

sector de la conserva, ha elaborado un Plan de Marketing Internacional y ha asistido a la Feria Anuga. En 

esta Feria ha contactado con un importador-distribuidor italiano. 

¿Qué diferencias documentales existen entre una operación de venta a Italia y una a EEUU? 

 

 

OBSERVACIONES IMPORTANTES 

� Se tienen que señalar las fuentes de información secundarías consultadas, y si es el caso el nombre del 

estudio de mercado o del artículo. 

� Las fuentes de información que se han referenciado en el enunciado son suficientes y las más adecuadas 

para llevar a cabo la Actividad. No obstante, os podéis basar en otras fuentes complementarias que 

podéis buscar vosotros mismos. 

� Las soluciones han de ser individuales, con independencia que podáis reuniros para comentar la 

resolución de la actividad. 

 

Resumen Fuentes de información  

 

� Material web de la asignatura: módulo 2 (Unidades 2 y 3). 

� Bibliografía y referencias de Internet señaladas en modulo 2. 

� Otras direcciones de Internet de enlaces de los estudios de mercado consultados o de otras fuentes. 

� Web's recomendadas 

- Market Acces Database: http://mkaccdb.eu.int 

- Taric SA: www.taric.es 

- www.aeat.es 

- Estudios de mercado del ICEX: www.icex.es. 

- Consejo Superior de Camaras: www.camaras.org 

- Web de la UE: http://europa.eu/ 

 

� Bibliografía especializada 

- ESCUELA DE ORGANIZACIÓN INDUSTRIAL, supervisión de O. Llamazares (1999): Curso superior 

de Estrategia y gestión del Comercio Exterior. Madrid. ICEX (Instituto Español de Comercio Exterior) y 

Consejo Superior de Cámaras. 
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- COPCA (2006): Gestió del Comerç Internacional. 

 

Criterios de evaluación 

Se valorará: la precisión de las respuestas (en estas cuestiones solamente existe una posible solución); la 

aplicación al caso concreto; su desarrollo: una exposición ordenada y clara; la coherencia y la capacidad 

de síntesis; la utilización de fuentes de información de la red o y/de bibliografía complementaría. La 

presentación. 

Formato de entrega 

Las soluciones se han de enviar mediante este espacio del aula “Activitats ”, habilitado para enviar 

vuestras soluciones. El fichero que adjuntéis ha de estar en formato WORD o RTF (no hace falta que este 

archivo incluya el enunciado). 

Se puede entregar en castellano o en catalán. 

ES FUNDAMENTAL QUE SE INCLUYA VUESTRO NOMBRE EN EL ARCHIVO Y EN LA PRIMERA 

PAGINA DE LA SOLUCIÓN.  

 

 
 
 
 
 
  


